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Dades

(drguments que essusentenen.
nombres, percentatges.Solen seren
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probabils: EI86% delscoxesno
Sengeguen encara gue sempalmin
Girecamentels cbles e conace”)

Autoritat
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sespec ovalor difernt que tenen es
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experiindes pasades oen el sen
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Identitat i valors
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de1a oz dentitat valors s € x5
amiun cop em van robarel ot Jo
‘rec que o fundonsrd)




A Favor
	
	En contra

	
	Model

(Arguments que es sustenten en explicar com funciona un sistema: “Així el cotxe no engegarà perquè el cotxe té un dispositiu de bloqueig que s’anul.la només si posem la clau: és un imant que es mou quan una càrrega elèctrica activa un imant que l’elimina. Aquest segon imant rep l’electricitat de la clau”)
	

	
	Dades

(Arguments que es sustentenen nombres, percentatges. Solen ser en forma de gràfics, i indiquen tendències o probabilitats: “El86% dels cotxes no s’engeguen encara que s’empalmin directament els cables de contacte”)
	

	
	Autoritat

(Arguments que es sustenten en el respecte o valor diferent que tenen les posicions o idees de determinades persones o institucions: “Així no engegarà perquè el mecànic diu que no funcionarà”)
	

	
	Hàbits

(Arguments que es sustenten en experiències passades o en el seu trencament: “A les pel·lícules sempre es veu que empalmant els cables, el cotxe s’engega”).
	

	
	Identitat i valors

(Arguments que es centren en la relació de la nostra identitat i valors amb el cas: a mi un cop em van robar el cotxe, jo crec que no funcionarà”)
	



Com funciona la Balança d’arguments: 

1) Llegir un text i anotar els diferents arguments en un llistat.

2) Situar en forma de punt cada argument a la seva casella (a favor o en contra) i identificant també quin tipus d’argument és (en què es basa, què li dona certesa).

3) Donar una mida a cadascun dels punts que hem fet, segons la certesa que li donem. Si pensem que és un argument que aporta molta certesa, fem el punt 3 cops més gran (un punt que val 3 punts). Si n’aporta només una mica, el fem dos cops més gran (un punt que val 2 punts). Si aporta poca certesa, el deixem petit. Així tindràs una representació del “pes” que té cada posició a partir dels  arguments  que  has  trobat. Compara-ho amb la balança d’altres companys.
4) Un cop completat, tindràs la teva balança d’arguments. Intenta ara prendre una decisió. Si la decisió que tu creus correcta no s’ajusta al “pes” diferent a la balança d’arguments, pregunta’t perquè. Estàs tenint en compte coses que no has inclòs a la taula? (arguments propis) Hi ha un tipus d’arguments que et creus molt i altres poc?

Tingues present que quan prenem decisions ho fem també a partir dels nostres valors personals. En ocasions els nostres valors personals o interessos  actuen  de  manera inconscient,“ocultant-nos” o  fent-nos desestimar arguments importants que no ens agraden: se’n diuen Biaixos Cognitius i és important identificar-los per a decidir més lliurement. VIGILA. En ocasions en algun textos hi ha Fal·làcies: associacions d’idees que no són certes, generalitzacions sense sentit o relacions de causalitat sense fonament.
Un cop completada l’activitat, pots continuar usant-la per a elaborar el teu Perfil Epistèmic (o trobaràs a: https://sites.google.com/site/projectantcn3/bastides-i-suports)
